
I N V E S T M E N T  O P P O R T U N I T Y

소개팅

× 썸테이블

기존 유료 매출 경험과 그룹 미팅 플랫폼을 결합한
전략적 지분 투자 제안

투자금  3,000 만 원 지분  30% 제안

2026  |  투자 조건 및 세부 구조 협의



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

투자 제안 한눈에 보기

기존 사업의 실적 기반과 확장 플랫폼을 결합한 전략적 파트너십
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3,000 만 원
희망 투자금

30%
투자 후 제공 지분 ( 협의 )

1 억 원
신주 투자 가정 시 기업가치

T H E  I N V E S T M E N T  T H E S I S

유료 소개팅 운영 경험  +  3 대 3·5 대 5 그룹 미팅 플랫폼  +  자체 IT 개발 역량

※ 3,000 만 원 신주 투자로 30% 지분을 취득하는 조건을 가정한 계산이며 , 최종 구조는 실사 후 협의



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

두 개의 서비스 , 하나의 성장 방향

1:1 맞춤형 매칭과 오프라인 그룹 미팅을 상호 보완적으로 확장
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CORE BUSINESS GROWTH PLATFORM

소개팅

유료 소개팅 · 맞춤형 매칭
상담 · 회원관리 · 결제 운영

기존 고객 확보 및 매출 운영 경험

썸테이블

3 대 3 · 5 대 5 그룹 미팅
웹 · 모바일 기반 서비스

서비스 운영 자동화 및 확장 추진

+



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

소개팅 | 기존 매출 기반

단순 아이디어가 아닌 유료 고객 확보 · 상담 · 매칭 · 결제 운영 경험
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H I S T O R I C A L  R E V E N U E

월매출 약

2,000 만 ~3,000 만 원

과거 운영 시점의 매출 경험
최근 실적은 증빙자료로 별도 확인

01 유료 소개팅 · 맞춤형 매칭

02 네이버 검색광고 고객 유입

03 회원관리 · 상담 · 결제 시스템

실제 매출 , 환불 · 미이행 계약 및 순손익은 정식 실사 시 함께 검증



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

썸테이블 | 확장형 그룹 미팅 플랫폼

3 대 3·5 대 5 미팅 방식으로 1:1 서비스와 다른 고객 경험 제공
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3 : 3

5 : 5

모바일 · 웹

플랫폼 기반 예약 · 참가 흐름

운영 효율화

그룹 미팅 관리 자동화 추진

확장 가능성

모임 정기화 및 지역별 확대 검토

※ 확장 계획은 계획 단계이며 목표 성과를 보장하지 않습니다 .



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

FlowBridge | 자체 IT 개발 역량

제품 기능 개선과 운영 자동화에 필요한 기술 역량을 사업 확장에 활용
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W E B  /  A P P

웹사이트 · 모바일 앱 개발

S Y S T E M

회원관리 · 결제 연동

A U T O M AT I O N

AI · 운영 자동화 추진

O P E R AT I O N S

유지보수 · 지속적 개선

개발 역량 활용은 제휴 · 용역 조건에 따라 제공되며 FlowBridge 자체가 투자 대상에 포함된다는 의미는 아닙니다 .



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

기술 · 결제 인프라를 통한 실행력

토스페이먼츠 파트너 경로 등 기존 협업 역량을 활용한 초기 도입 지원
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PAY M E N T  E N A B L E M E N T

가입비  0 원

연관리비  0 원

적용 대상 가맹점 · 파트너 계약 및 심사 조건 충족 시

기대 활용 분야

결제 도입 프로세스 지원

운영 시스템과 결제 연동

서비스 개선 · 업무 효율화

※ 결제 수수료 및 별도 비용은 발생할 수 있으며 파트너 혜택의 실제 범위는 계약 증빙 확인 필요



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

투자 이후 실행 로드맵

광고 효율 회복과 그룹 미팅 확대를 병행하는 단계별 계획
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01

광고 효율 개선

핵심 검색 키워드 최적화
신청→결제 전환율 향상

02

플랫폼 고도화

썸테이블 기능 개선
회원 · 모임 운영 자동화

03

서비스 확장

정기 그룹 미팅 활성화
지역 및 전략적 제휴 확대

단기 목표 : 과거 월매출 약 3,000 만 원 수준 회복  |  중장기 목표 : 플랫폼 기반 매출 비중 확대



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

투자금 활용 방향

총 3,000 만 원은 사업 성장과 운영 안정화를 위해 집행할 계획
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1 마케팅 효율 개선 검색광고 구조 개선 · 전환율 최적화

2 플랫폼 기능 고도화 썸테이블 개발 · 운영 편의성 개선

3 그룹 미팅 확대 정기 모임 운영 · 고객 확보

4 운영 안정화 기존 회원 응대 · 운영 프로세스 개선

항목별 세부 예산은 투자자와 사업계획 확정 후 협의하며 , 실제 집행 현황을 투명하게 관리합니다 .



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

전략적 투자자에게 제안하는 가치

재무적 투자뿐 아니라 운영 · 고객 · 기술 협업을 함께 추구
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01 결혼정보 · 소개팅 업체 매칭 상품 다각화 · 그룹 미팅 공동 운영

02 IT · 플랫폼 기업 제품 개발 · 운영시스템 협력

03 개인 투자자 기존 사업 기반의 지분 참여

투자수익률 · 원금 회수는 보장되지 않으며 , 구체적 권리 · 의무는 투자계약에서 협의합니다 .



M AT C H M A K I N G   ×   S O M TA B L E

투자 구조와 실사 원칙

현재 제안 조건은 협의안이며 거래 전 사실관계 검증을 전제로 합니다
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P R O P O S ED  T E R M S

투자금 3,000 만 원

제공 지분 투자 후 30%

현재 보유 지분 기존 주주 100%

방식 신주 투자 우선 검토

DU E  D I L I G E N C E

법인별 투자 대상 · 지분 및 플랫폼 자산 귀속

매출 · 손익 ·재무현황 증빙 검증

기존 계약 ·채무 · 회원 환불 및 이행 의무

파트너 혜택 · 사업 제휴 조건 확인

투자 대상 법인 · 자산 범위와 실사 자료는 비밀유지 협의 및 후속 검토 단계에서 제공



PA R T N E R  W I T H  U S

함께 성장할
전략적 파트너를 찾습니다 .

3,000 만 원 투자  |  지분 30% 협의

소개팅  ×  썸테이블
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